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Asistencia 
telefónica
902 01 09 09

En interés de todos, el editor se reserva el derecho de modificar la lista de funciones descritas. Para la instalación del software es necesaria la introducción de un código de acceso con el fin de autentificar su licencia de uso.
(1) Todas las marcas de los productos citados pertenecen a sus respectivos propietarios.

PYM es una marca de EBP
European Business Products • San Romualdo 12-14 • 28037 Madrid • Tel: 902 01 09 09
Fax: 902 01 30 32  • e-mail: informacion@pym.com  • www.pym.com

Asistencia telefónica para un buen comienzo
Si tiene alguna pregunta al instalar nuestro software, consulte con nuestro 
departamento técnico. 
Teléfono 902 01 09 09

Potencie sus ventas de forma fácil y eficaz

Optimice sus ventas con una buena gestión de sus clientes. Este software 
le permitirá anticiparse a las necesidades de sus clientes, rentabilizar el 
trabajo de su equipo de ventas y disponer de herramientas de análisis.

PYM Gestión de Clientes

Anticípese a las 
necesidades de sus 
clientes

qqGestione con un clic las oportunidades de 
venta.

qqGenere envíos masivos de e-mails, 
cartas,… con la ayuda de un asistente.

qqCompare los ingresos estimados con las 
ventas realizadas.

Organice su equipo de 
ventas

qqCoordine las tareas de venta establezca 
un responsable de actividad y un calendario.

qqProvea a su equipo de ventas de 
herramientas de información.

qqMida la rentabilidad de las acciones 
realizadas y establezca los incentivos 
correspondientes.

Analice sus ventas

qqEstructure el mercado clasificando los 
contactos y productos.

qqUtilice las consultas para establecer 
nuevas acciones.

qqConsulte el histórico de actividades.

Navegación fácil con barras de herramientas intuitivas  

Seguimiento de prospección a clientes

Personalización de filtros

q Acceso fácil a toda la información 
gracias a la navegación intuitiva.

q Seguimiento de acciones en la 
prospección de clientes.

q Análisis de ventas: productos y 
segmentación de clientes

q Personalización: contactos, 
campañas, pedidos, control de gastos,....

q Organización de las tareas 
comerciales.

8 437005 757554
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de clientes
Potencie sus ventas de forma fácil y eficaz

www.pym.com

silvia.gomez
Tachado
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Actvidades

7

Nueva Cita o Reunién

8

Nuevo Correa Electrénico (e-mal)

)

Nuevo Fax

Nueva Carta

LY

Nueva Llamada Teleférica

9

Nueva Tarea

Actvidades Activas

g

Histérco de Actividades

Ventas

Calendario

Geneal [ Toto |

De:

Para:

o

Bec:

Asunto:

Responsable;

Referente at

Fecha Il

Cotegoria

Camparia

Actvidad Padre:

ansoo0n1s

ELECTRONICAPDA

Felctacién a empresas

Lawa Calas Alvarez

22j12j2005 10:21.05

Compltada

Normal

Ninguno/a

2 Asistente de Mailing/e-Mailing - Origen de datos

Origen de detos para los destinatarios:
@ Contactos

Ompresas

Tipo de correspondencia
@Emais
Ocartas

Responsable;

EDS0000001 - Laura Calas Alvarez

Criteia de seleccién de registros:

ErmE
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